


صادراتیتوانمندسازیدوره 
فهدباسلامتوافزارنرمحوزهشرکت‌هایویژهصادراتیتوانمندسازیدوره

ش‌هایرو،المللبینتجارتحقوقیمسایل،المللیبینمذاکرهاصولبررسی

.استشدهطراحیمحصولگذاریقیمتوB2Bفروش

اربرگز‌کیشزیبایجزیرهدرآموزشیکمپصورتبههفته‌اییکدورهاین
وکاروکسبتوسعهمدیرانارشد،مدیریتلایه‌هایبرایوشدخواهد
.داردتمرکزفروشوبازاریابیمدیران

:دهیدپاسخزیرپرسش‌هایبهبودخواهیدقادردورهاینپایاندر

دارید،لازمنیازهاییپیشچهالمللیبینفروشوبازاریابیبرای•

بردارید،صحیحگام‌هایچطوروچیستکاراجرایمراحل•

باشید،داشتهموفقیمذاکرهچطور•

کنید،گذاریقیمتچگونهراخودخدمتیامحصول•

.بیاییدبرحقوقیمسایلپسازچگونه•

توسعهمرکزایران،سلامتصادراتتوسعهمرکزهمکاریبادورهاین
فناوریوپژوهشصندوق،اشیاءاینترنتواطلاعاتفناوریصادارت

برگزارایرانریتونصادراتتوسعهشرکتوپزشکیتجهیزاتدولتیغیر
جمهوریریاستفناوریوعلمیمعاونتبلاعوضحمایتباومی‌شود
.استشدهتسهیلدورهایندرشرکت‌هاحضورامکان

برگزاریتاریخ
(روز5)مهر2تاشهریور28

برگزارینوع
کیشزیبایجزیره،ویداهتلدرحضوریکمپ

سطح
مدیریتی



چه چیزی در هزینه دوره دیده شده است؟
شرکتهر ازاولنفر 

120.000.000جایبه)اولنفر25برایريال70.000.000
(ريال

ندکننامثبتدیرترکهنفراتیبرایريال90.000.000

شرکتهر ازسومیادومنفر 
صورتدر(ريال120.000.000جایبه)ريال60.000.000

دواتاق‌های)اولنفراتاقدرسومودومنفراقامت
(تختهسهوتخته

اتاقدراقامتبهتمایلصورتدرريال120.000.000
مستقل

بالعکسوکیش–تهرانپروازحذف
لیطبتهیهصورتدرتهرانیغیرکنندگانشرکتبرای
ريال15.000.000هزینهشخص،توسطبرگشتورفت
.شدخواهدکسر

ماتخدممکنکیفیتبالاتریناستشدهسعیدورهایندر
.گیردقرارکنندهشرکتمحترممدیراناختیاردر

:بودخواهدزیرمواردشاملدورهمنظورهمینبه

ایرکیشیاماهانهواپیماییبابرگشتورفتپرواز•

ویداستاره5هتلدراقامت•

کیشدرفرودگاهیترانسفر•

(شامیانهار)روزانهوعدهیکوصبحانه•

آموزشیکارگاه‌هایدرشرکت•

تجربهبیاندورهمی‌هایدرشرکت•



این دوره مناسب کیست؟

اجراییمدیرانعامل،مدیران•

کاروکسبتوسعهمدیران•

خارجیفروشوبازاریابیمدیران•

(سلامتحوزه)فنیمدیران•

افزارنرمکنندهارایهوکنندهتولیدشرکت‌های•

اطلاعاتفناوریخدماتدهندهارایهشرکت‌های•

سلامتحوزهشرکت‌های•

سازمانیسطح

شرکتکار وکسب



ویژگی دوره

مورد کاویتجربیات واقعییادگیری جمعی

نگاه کاربردیخُردیادگیری کمپ یادگیری

واقعیپرونده‌هایتشریح‌اشتراک‌تجربه‌واقعی‌شرکت‌ها‌در‌مورد‌موضوعات‌آموزشیکنندگانیادگیری‌در‌جلسات‌تعاملی،‌کنار‌سایر‌شرکت‌

آموزش‌در‌جهت‌به‌کارگیری‌عملیارایه‌مطالب‌آموزشی‌در‌قطعات‌کوچکبه‌دور‌از‌کار‌روزمره‌در‌فضایی‌متفاوت



اصول مذاکره 
المللیبین 

قیمت گذاری
محصول یا خدمت

بازاریابی و فروش
B2B

اصول حقوقی
المللبین تجارت 

CE

CE-Markالزامات 
(حوزه تجهیزات پزشکی)

اصول پیگیری 
موثر

محتوای دوره

بیان تجربهدورهمی های+



بین‌المللیمذاکرهآداب•
مشترییاتجاریشریکبااثربخشمذاکرهقوانین•
تجاریشریکباهمکاریفرایند•
مشتریباکارشروعفرایند•

اصول مذاکره 
بین المللی

قیمت گذاری
محصول یا خدمت

بازاریابی و فروش
B2B

اصول حقوقی
المللتجارت بین 

CE الزاماتCE-Mark
(حوزه تجهیزات پزشکی)

اصول
پیگیری موثر

بین‌المللیپیگیریآداب•
موثرپیگیریروشوفرایند•
معتبررسانه‌هایوپیگیریابزارهای•
پیگیریبرایمناسبریتم•
پیگیریجهتلازممحتوای•

بین‌المللتجارتحقوقبرمقدمه‌اي•
قراردادهايدراسنادنقشوتجارياصطلاحات•

بین‌الملل
صادراتیبازارهايدرفعالیتحقوقیاشکال•
لیبین‌الملقراردادهايدرحاکمقانونوقوانینتعارض•
بین‌المللیبیعقراردادهايدراختلافاتفصلوحل•

پزشکیتجهیزاتدرافزارنرمصحه‌گذاریوتصدیق•
پزشکیتجهیزاتمقرراتپیاده‌سازیالزاماتتشریح•

(MDR)نشاناخذبرایCE
پزشکیتجهیزاتبرایبالینیارزیابی•

سازمانیبازاریابیمفاهیمواصول•
فروشوبازاریابیتیمساختار•
سازمانیبازاریابیاستراتژی‌هایوبرندسازی•
سازمانیبازاریابیدرSTPفرایند•
سازمانیبازاریابیوفروشبینیکپارچگی•
فروشروش‌هایوفرایندطراحی•
فروشسرنخایجاد•

گذاریقیمتروش‌هایبررسی•
رقابتیشرایطدرگذاریقیمت•
گذاریقیمتاهدافوفرایند•
نهاییقیمتدهندهتشکیلاجزای•
تخفیف•



دورهمدرس های

ملکوتیالساداتهانیه

پوراعرابیامیر  کدیورحسام

حوزهCE-Markالزاماتسازیپیادهبین‌المللیمشاور
ایرانازخارجوایراندرپزشکیتجهیزات

سیستم‌هایسازیپیادهوممیزیدرسابقهسال14
کیفیتمدیریت

تبارمتینمهدیمحمد
ایرانریتونبازارتوسعهمدیر

اطلاعاتیسیستم‌هایارشدکارشناس
صنعتدرفروشاجراییسابقهسال14
افزارنرم

قربانعلیحسام
اشیااینترنتوفاواصادارتتوسعهمرکزمدیر

گذاریسیاست–دولتیمدیریتدکترای
صادراتدراجراییسابقهسال15

سلمانیحسین

شاتلگروهB2Bارشداجراییمعاون
اجراییمدیریتارشدکارشناس

شرکتمدیرعاملجملهازمدیریتیسابقهسال17
سیستمهمکارانفروشتوسعه

دادگسترییکپایهوکیل
بین‌المللتجارتحقوقدکترای
نوآوریحوزهدرهمکاریدرطولانیسابقه

وونچرزرهنماباهمکاریجملهاز
ادونچرز

غیرفناوریوپژوهشصندوقمدیرعامل
پزشکیتجهیزاتدولتی
برقدکترای

اجراییسابقهسال۱۱



گواهینامه
. صادر‌خواهد‌شداشیاءمرکز‌توسعه‌صادرات‌فاوا‌و‌اینترنت‌و‌مرکز‌توسعه‌صادرات‌سلامت‌ایران‌،‌معاونت‌علمی‌و‌فناوری‌ریاست‌جمهوریدر‌پایان‌دوره،‌گواهینامه‌حضور‌در‌دوره‌با‌تایید‌



اطلاعات بیشتر
حوزه فناوری اطلاعاتشرکت های

217داخلی 02191014838
09399966494

اطلاعات بیشتر
حوزه سلامتشرکت های

02188304153

ثبت نام
https://ihedc.ir/2021/08/23/promotion-course-registration/


